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Starta webbshop och sa gor du for att fa fler kunder
Vadl ar avgorande om dul ska lyckas med e-handel?

Enkelheten slar det mesta och du ska snabbt enkelt kunna uppdatera webbshopen med en ny
produkt. Du vill kunna leverera snabbt, orderhantering ska skétas automatiskt fran att kunden
valt produkt sa skickas epost till din bestéallnings epost, kunden far bekréaftelse, darefter skickar
du produkten och kunden hamtar ut vid narmaste utlamningsplats. S& enkelt ar det.

Analysering och statistik skéter du via kontrollpanelen och tillsammans med Google
analytics. Anvand webbshopens system att géra rabatt kampanjer och erbjudande. Nyhetbrev
funktion dar du skickar ut nyheter, erbjudande, kampanjer osv till dina kunder.

Skapa trafik till din webbshop

Skaffa trafik till din webbshop pa ratt satt. Du maste satta upp ett mal fér hur du ska ga till vaga.
Skriv ner vad du vill uppnd, hur manga besdkare du vill ha per vecka, manad osv. Du ska
anvanda flera metoder men huvudsaken ar den att du maste gdra grovjobbet sjalv for att det
ska utféras ordentligt. Har du en sack med sedlar 6ver kan du sjélvklart anlita nagon att géra
det. Listan nedanfér kan du anvéanda och det klarar du av pa egen hand. Jag har sagt det
tidigare och séager det igen. Det finns inga genvéagar, du behéver ha tdlamod och arbeta
strategiskt for att fa fart pa trafiken in till din webbshop.

Satt upp ett rimligt mal du kan halla och ett resultat du kan uppna
Anvand Google analytics till att lasa av vad som hander med din webbshop
Anvand Google webbmaster konto Dar du indexerar, analyserar och gér dina expriment

- Valj ut 2-5 produkter du har bra avans pa. Dessa ska du s6koptimera

- Tapetsera de utvalda produkterna i webbshopens titlar, rubriker, textinnehall, sékord,
sOkordsbeskrivning

- Skapa blogg, forum pa hemsidan dar du skriver om dina produkter och dar andra kan
kommentera

- Anvand sociala medier flitigt

- Ga med i andra bloggar, forum och kommentera

- Byt lankar med andra i din bransch

- Se till att du har ett nyhetsbrev dar du manadsvis kan dela ut nyheter till dina kunder och
bestkare

- Fo6r daganteckningar och veckoanteckningar ( se hur du uppnar resultaten och hur
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webbshopen utvecklas osv)

Nu har du en lista att bérja med, sjalvklart kan du lagga till och anpassa den efter dig och
dina behov.

Ps. Stérsta felet manga gor ar att sétta upp for hbga mal och sikta pa de absolut basta
sbkorden. D& kdnns det tungt om man inte nar fram i tid och blir stressad. Sékmotoroptimering
tar tid och det géller att bygga sin hemsida och webbshop efter besbkarna dérefter kommer
sbkmotorerna. Féljer du dessa rad kommer det fungera bra for dig.

OBS!l nedanstaendel kan ocksa vara bra att tadnka pa
- Relevant information, bilder och produkter - Det gér besdkarna glada
- Ge bort mer an du tar - Gratis info, tips och idéer

- Skriv om saker dina kunder vill veta (rad, tips, manualer, vad man anvander produkterna

- Lat dina kunder, vanner, bekanta prata om dina produkter
- Anvand dina leverantdrer till att skriva om dig pa deras hemsidor

Den tid du lagger ner pa sékoptimering och marknadsféring kommer visa sig pa resultatet.

Ps. behéver du hjalp med marknadsféring och sékoptimering hér av dig till oss via
telefon eller epost.

Ring: 0769 - 27 28 65 | Epost |
{backbutton}

Tagg: webbshop

2/2


kontakta-oss/12-contacts/2-kundtjaenst
/webbshop

